
Dirk Matthias von der Velux Deutschland
GmbH, Dachbaustoffhändler Rainer
Geschwandtner (Bocholt) und Andreas
Riedel, Gebietsleiter
Nelskamp Dachziegel
(von links nach rechts).

“Beeindruckend, wie vollzählig wiederum
Branchenvertreter aus Handel und Industrie
gekommen sind”, erklärte der FDF Beirats-
vorsitzende Uwe Eißmann in seiner Begrü-
ßungsansprache. “Das ist eine klare Aussage
für den Mittelstand in unserer Branche. Wir
wollen hier die Chance bieten, Gespräche zu
führen, die uns auch
in unserem Alltagsge-
schäft und unseren
zwischenmenschli-
chen Beziehungen
weiter bringen”, so
Eißmann.
Neben den gastgebenden Mitgliedern der
FDF und DBH als Gemeinschaft mittelstän-
discher Bedachungs- und Dämmstoffgroß-
händler waren zahlreiche Repräsentanten der
Lieferindustrie nach Nürnberg gekommen.
Besonders die Mitglieder der PHD aus Polen
und der Partner C.R.E. haben die Veranstal-
tung mit internationalem Flair bereichert.
Fast 60 Mitgliedsunternehmen und ein Lie-
ferantenspektrum von über 100 Unternehmen
wurde so durch den Branchendialog wieder
gegeben. 
Das Vortragsprogramm eröffnete Alexander
Böcker von der Maschinenfabrik Böcker.
Das Unternehmen ist Marktführer für
“Höhenzugangstechnik”. Vom Autokran bis
zum Schrägaufzug sind die Produkte des

1958 gegründeten Mittelständlers (476 Mitar-
beiter, 70 Millionen Euro Umsatz) gerade auf
Dachbaustellen in ihrem Element. 
Geschäftsführer Alexander Böcker, selbst
Enkel des Unternehmensgründers Albert
Böcker, sprach zum Thema Nachfolge im
Familienunternehmen.  Genau   dieser  Her   -

 aus  for  derung muss er sich seit
18 Monaten selber tagtäglich
stellen. Im Herbst 2014 war er
durch den plötzlichen Tod seines
Vaters Robert Böcker deutlich
schneller und abrupter in diese
Position gerückt als geplant.

“Schon einen Tag danach wurde
mir klar, dass neben meiner per-
sönlichen Trauer auch gewisse
Anforderungen für das Unterneh-
men getroffen werden mussten”,
so Alexander Böcker. Schon drei
Wochen danach ist er von seinem
damaligen Job im Vertriebsma-
nagement bei VW ins eigene
Unternehmen gewechselt.
Der zweite Referent Peter Erla-
cher gab Einblick in Gegenwart
und Zukunft des Bauwesens in
Südtirol. Er ist Lehrkraft und Refe-
rent für Bauphysik & nachhaltiges
Bauen an der Universität Bozen.
Speziell für das ‘Energieeffiziente

Am 21. April fand das Branchentreffen `FDF im Dialog` in Nürnberg statt. Dem
Ruf der FDF-Großhandelskooperation waren 300 Führungskräfte aus Indus -
trie und Bedachungshandel zum ‘FDF-eigenen’, lockeren Come-Together
gefolgt. Im Vortragsprogramm referierten unter anderem Alexander Böcker
(Geschäftsführer der Böcker Maschinenwerke) und Andy Holzer, der einzige
blinde Profi-Bergsteiger in Europa. 

Dirk Hartmann, Creaton-Vertriebs-
chef und Thomas Walter vom
Bedachungshandel Dach Walter.

Dachbaustoff-
händler Micha-
el Pawlitzki aus
Berlin und
Soprema-
Geschäftsfüh-
rer Winfried
Traub.

Klaus Vollmer, Geschäftsführer des
Dachbaustoffhandels Hermann
Müller mit dem FDF-Geschäftsfüh-
rer und Organisator des Nürnber-
ger Branchen-Dialogs Heinz Slink.

Die Sunshine Brass aus Thüringen musste noch die x-ste Zugabe spielen.
Das Besondere: Am Tuba Sousaphon bläst mit Dachbaustoffhändler Chri-
stian Hanft (Güntsch & Hanft, Crawinkel, 2. v. r.) ein echter FDF´ler.

Geschwisterpaar: Änne
Eißmann-Gebhardt  und
ihr Bruder Georg Eiß-
mann (beide Beda-
chungshandel Uwe Eiß-
mann)  mit Holger
Schwalenberg von der
Vedag GmbH (Mitte). 

Jacobi-Team: Ver-
kaufsleiter Mathias
Mende (links) und
Lucas Jacobi (Ver-
trieb & Leitung Mar-
keting) vertraten den
Dachziegelhersteller.  

Christian Sälzer,
Geschäftsführer der
DBH Dämmstoff-
Vertriebsgruppe
GmbH aus Dettel-
bach (links) und
Marcus Erbach von
der Aktivbank AG.

Alexander Milz
(links) von der
Inter-Dach Baustof-
fe GmbH aus Dün-
sen und Frank Kes-
sing, Vertriebsleiter
der vliepa GmbH. 

Von links nach rechts: Alfred Remy,
Geschäfts führer BDB Bundesverband Deut-
scher Baustoff-Fachhandel e. V., Holger
Wiegmann von der Firma Tema s. r. l.
(Export) und Roto-Geschäftsführer Michael
Marien.

Dieter Wunderling
von der Diller
GmbH Beda-
chungsstoffe-Groß-
handlung und Joa-
chim Freund, Ver-
triebsleiter von
Wellhöfer Treppen.

Ralf Kurth (links)
vom Bedachungs-

handel Dieter
Kurth aus Bur-

scheid im Gespräch
mit Oliver Böving,

Geschäftsführer
der Mogat-Werke
Adolf Böving aus

Mainz. 

Edgar Juras,  Geschäftsführer Heinrich Obers
GmbH aus Essen, Markus Klesper (DS Stahlpro-
fil) und Frank Bayer von Rathscheck Schiefer. 

Von Links: Michael
Boos vom Dachmarkt
Beltheim, Tim Glaser,
Vertriebsleiter der
IKO Dachschindeln
Vertrieb GmbH und
Gerhard Utsch (Regio-
nalleitung West bei
IKO Dachschindeln)

Heiner Nelskamp (links), Geschäftsführer Nels-
kamp und Dachbaustoffhändler Alfons Paw-
litzki aus Berlin.

Thorsten Abram von der Erich Abram GmbH
Dach und Fassadenbaustoffe, Gerald Laumans
von der Gebr. Laumans GmbH & Co. KG und
Geschäftsführer der
Alujet GmbH Rein-
hard Weigl.

Trio von der Dörken
GmbH & Co. KG von
links: Nuna Costa
(Vertrieb), Heinz Bode
(Vertriebsleiter) und
Geschäftsführer Chri-
stian Harste.

Velux-Team (v. l. n. r.): Vertriebsleiter Nord
Matthias Mager, Verkaufsleiter Dietmar Dun-
ker und Verkaufsleiter Oliver Rinkenberger.

EVENT

FDF Branchendialog in Nürnberg

Ansteckenden Optimismus verbreitete in Nürnberg der
blinde Bergsteiger Andy Holzer. Ohne Augenlicht hat er
sechs der ‘sieben Summits’, der höchsten Gipfel der sie-
ben Kontinente erklommen. 

Frank Astor sorgte in der Rolle als Dr. Harald von
Schwarzschieber für Betriebs-Comedy vom Feinsten. 

Aus Nürnberg berichten

THOMAS 
JOCHHEIM

MARCUS 
SCHENSINA

Sanieren’ stellte er Lösungen im Bereich ‘Dach und
Wand’ vor. Mit immerhin 38 Prozent Anteil erneuer-
barer Energien werden Gebäude in Südtirol heute
betrieben. In ganz Italien kommt dieser Wert nur auf
schlappe 7 Prozent, so Erlacher. Dazu stellte er ver-
schiedene Ansätze vor, in Zukunft noch effizientere
Gebäude zu bauen.

Hoch hinaus ging es mit dem dritten Redner des
Tages. Andy Holzer ist der einzige blinde Profi-Berg-
steiger in Europa. Gekommen war er, “um den
Sehenden die Augen zu öffnen”. Beeindruckt hat er
das Publikum vor allem mit dem Lebensmut und der
waghalsigen Abenteuerlust seiner Lebensgeschichte.
Kaum zu glauben, dass er von Geburt an blind ist:
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Josef Kölnsperger von der Kölnsperger Beda-
chungshandel GmbH und Peter Erlacher, Lehr-
kraft und Referent für Bauphysik & nachhalti-

ges Bauen an der
Universität Bozen.

Rheinzinker: Ver-
triebsleiter Rein-
hard Rethmeier
(links) und Ge -
schäftsführer Dr.
Michael Knepper.

Braas-Geschäftsführer Ulrich Siepe mit
Christian Heidemann, Leitung Vertrieb und
Marketing bei der DWS Pohl GmbH.

Braas-Vertriebs-
mann Gerhard
Steinberg und
Franz Griesen-
brock,
Geschäftsführer
des Dachbau-
stoffhandels
Reinhard Meh-
nert GmbH &
Co. KG.

Dr. Sebastian
Dresse,

Geschäfts-
führer von

Velux (links)
und

Geschäfts-
führer der

Klöber
GmbH Fritz

Stockinger.

Timo Liebel
von der bst
Baustoffhan-
dels GmbH
und Uwe
Eißmann
vom gleich-
namigen
Bedachungs-
handel.

Musikalische Untermalung gab es
durch die Band „Pepitas Musik“. Mit
dabei: Dachbaustoffhändler Rein-
hard Pickert aus Hof (Bild).

Gerhard Einsele (Vertriebslei-
ter der Paul Bauder GmbH &
Co.KG) und Thomas Kleinege-
es, Geschäftsführer bei Sita.

Gianni Guidoccio (rechts)
Direktor vom italienischen
Baustoffhändlerverband
Consortzio Rivenditori
und Anne Berressem und
Sven Reintjes von der Klö-
ber GmbH.

Bedachungshändler Peter
Kurth und Ralf Uhlenbrock
von Superglass Dämmstoffe.

Als Kind fährt er Fahrrad und springt über Skischan-
zen, als Erwachsener erklimmt er die höchsten Berge
der Erde. Seine Botschaft: “Lasst Euch nicht von
Leuten, die Euch gar nicht wirklich kennen, entmu-
tigen. Und sucht nach etwas, was Euch jeden Tag
antreibt, Euch zu Höchstleistungen bringt und
Schmetterlinge in Eurem Bauch erzeugt.”  
Abschließend stand dann noch Satire und Comedy
auf dem Programm. Frank Astor alias Dr. Harald von
Schwarzschieber sorgte mit “Marketing 3.0 für Steu-
ern und Finanzen” für Unterhaltung. Zwischen den
Vorträgen leitete Denise Spekowius nicht nur die
Moderation der Veranstaltung, sondern bot auch ein
Vortragsprogramm in ihrem Spezialgebiet als Ver-
kaufstrainerin für Vertrieb und Kundenausrichtung.
Beendet wurde die Veranstaltung erst zu später nächt-
lichen Stunde nach gutem Essen, vielen Gesprächen
und Live-Musik durch FDF-besetzte Bands. 

Redner Alexander
Böcker: Der 33-jähri-
ge Alexander Böcker

führt seit 18 Monaten
das von seinem Groß-

vater gegründete
Unternehmen. In

Nürnberg berichtet
er von den Heraus-
forderungen seiner

unerwartet schnellen
Unternehmensnach-

folge. 

V. l. n. r.: Chris -
tian Eder, Ver-
triebsleiter FHB
original, Modera-
torin und Traine-
rin Denise Spe ko -
 wius aus Bochum
und Dieter Flos-
bach vom Beda-
chungshandel
Werner Flosbach.
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